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LA PREVISIONE

RIMINI «In funzione anche del Co-
vid nei prossimi mesi, certamente
nel corso del prossimo anno, avre-
mo un numero importante di posi-
zioniche dopo la fine delle morato-
rie dovranno essere considerate
“non performing”». Lo ha detto, a
margine del Meeting di Rimini,
Corrado Passera, ex ministro dello
Sviluppo economico e delle infra-
strutture e deitrasporti e fondatore
eamministratore delegato di Illimi-
ty. Passera si & soffermato, in parti-
colare, sui cosiddetti Utp, gli Unli-
kely to pay, in italiano letteralmen-
te “Improbabile che paghi”, crediti
bancari che possono dar luogo a
inadempienze probabili. «Noi - ha
osservato - siamo specializzati nel
creditoalla crescita delle Pmi: dove
vediamo un potenziale di grande
crescita noi c¢i mettiamo. Siamo
specializzatianchenel campo delle
imprese che hanno avuto qualche

Passera: «In arrivo un’ondata di crediti dif

problema ma hanno la possibilita
di rimettersi in moto, la categoria
degli Utp tipologia incagli pili nota.
La responsabilita delle banche - ha
argomentato ancora Passera - € sa-
per individuare all'interno di que-
sta categoria le tanteaziende chese
assistite possono essere rimesse a
posto. Talvolta succede che quan-
doun’azienda é in difficolta la ban-
ca si tira indietro. Noi abbiamo la
responsabilita di star vicino a quel-
le tante aziende che pur avendo
avuto problemi anche a causa del
Covid hanno le capacita, i prodotti,
le tecnologie e la strategia per ritor-
nare performing. Certamente - ha
concluso-il prossimosaraunanno
in cui molte situazioni dovranno
essereaffrontate».

Passera si € poi detto favorevole
alle concentrazioni. «Quandoinun
settore economico cambia tutto,
comenel caso del sistemabancario
con la combinazione di nuove tec-
nologie, nuove regole, politica mo-
netaria con abbassamento dei tas-
si, si puo reagire in due modi - ha
spiegato il banchiere -. O aumen-
tando la dimensione, che permette

economie di scala; oppure specia-
lizzandosi, e a questo punto la di-
mensione puo essere menorilevan-
te perché prevale I'eccellenza».
Questa seconda strada é quella scel-
ta da Illimity Bank. «Noi facciamo
credito alle pmi, un credito difficile
che spesso le altre banche negano.
Partendo da zero, siamo cresciuti
finoa 5 miliardi di attivo e 700 uni-
ta. Ma il campo del consolidamen-
to e sicuramente una strada da per-
correre perlebanche tradizionali».
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£ RIPRODUZIONE RISERVATA

LE BANCHE DEVONO
SAPER INDIVIDUARE
LE AZIENDE CHE

SE ASSISTITE
POSSONO ESSERE
RIMESSE A POSTO

ficili»

Pes0:10%

Te|p—|;e55 Servizi di Media Monitoring

Il presente documento e' ad uso esclusivo del committente.



